E un campo in cui é facile
intraprendere?
«Mentre il digitale ha portato a una
democratizzazione” delle possibilita
di business, le tecnologie indossabili,
come tutto l'Internet delle cose, richie-
dono la progettazione oltre che di un
software, anche di un hardware, cioe
di un oggetto fisico che comprende
parti elettroniche e meccaniche. E piu
complesso, costoso e richiede com-
petenze piu alte, nel campo dell’in-
gegneria elettronica, informatica e in
quello della salute» spiega Lalli.

avviare una startup?

«'hardware deve essere: 1) Progettato
2) Prototipato 3) Industrializzato, 4)
Commercializzato. Il problema prin-
cipale e rappresentato dagli alti costi
di prototipazione, che devono esse-
re anticipati dall'imprenditore, cifra
mai inferiore a 30mila euro. Ma non
e tutto. Per avviare l'industrializzazio-
ne occorrono ordini minimi. I costi
dipendono dal tipo di prodotto, ma
immaginiamo un oggetto che costi 50
euro e di cui viene richiesto dal forni-
tore un ordine minimo di 1.000 pezzi
per avviare la produzione... Le star-
tup possono nascere, ma devo- "I
no strutturarsi subito come Srh».
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Alessia
Moltani,
46enne di
Monza, da vita
a una startup
che crea tute
hi-tech che
analizzano
battito
cardiaco,
respiro e
movimenti dei
neonati.
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ormazione umanistica e specializzazione all'Istituto

Marangoni di moda e design, Alessia Moltani parte daj

tessuti per poi appassionarsi alla tecno.logie indossabili,
La sua azienda, ComfTech, costruiscfe sen_sor.| tessili per
prodotti destinati a neonati e appaS?IOHatl di SQOff-
Come & nata I'idea? «La mia famiglia ha un’azienda tessile ¢
fin da piccola ho fatto esperienza nel settore. Da appassionata
mi sono informata sulle tecnologie indossabili. Ho iniziato a
disegnare modelli di indumenti per neonati prematuri e ho
avviato una collaborazione con I'Ospedale di Lecco. Quello
che ancora mi mancava erano le competenze elettroniche.
E stato cosi che il primario dell’Ospedale mi ha presentato
Giuseppe Andreoni, docente del Politecnico di Milano, esperto
di elettronica, oggi mio socioy.
Come funzionano i prodotti? «Per monitorare le condizioni
dei neonati nei primi giorni di vita, cercavamo soluzioni
diverse dagli strumenti adesivi tradizionali, che hanno lo
svantaggio di essere pericolosi per la pelle dei bambini e
sono pieni di fili ingombranti. Allora ci siamo inventati
dei capi che si indossano facilmente, contengono sensori
all’interno, monitorano il battito, il respiro e i movimenti dei
neonati e inviano le informazioni via smartphone a infermieri
dell’ospedaley.
Come avete finanziato la startup? «Inizialmente abbiamo
investito soldi nostri. Servivano a pagare i fornitori esterni
per realizzare i primi prototipi. Per recuperare parte
dell’investimento, abbiamo partecipato a handi regionali ed
europei. La Fondazione Filarete ci ha offerto 10mila euro.
Altri 70mila euro li abhiamo ottenuti con il grant del hando
Horizon 2020 (vedi pag. 52, ndr) ».
Come venderete i prodotti? «Abhiamo preso accordi con
distributori che Ii porteranno sul mercato consumer. Mentre
con gli ospedali ci stiamo muovendo con il passaparola».
Quali i principali ostacoli del settore? «I tempi lunghi per
ricevere certificazioni. Per esempio, per ottenere 1S013585
(per .Ia. misurazione dello standard qualitativo dei dispostivi
medlcn? ¢i & voluto un anno. E poi ¢’é il problema dell’accesso
al cr Ed‘?m e utile partecipare a bandi regionali ed europei con
prodotti nel campo medicaley. INFO: http://comftech.com

- di Giancarlo Donadio




